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PRECIOS ESPECIALES
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Bienvenido a SIFO PUNTO DE VENTA.

Somos un software especializado en llevar un
adecuado control en la administración de tu negocio.
 Te ayudaremos a realizar tareas como:

Inventarios 
Facturación
Ventas
Reportes y Estadísticas

y muchas cosas más de una forma fácil y rápida.  

A continuación te presentamos un resumen sobre como
realizar ventas  con precios especiales y de mayoreo
en SIFO Punto de Venta.
 Si tiene alguna duda sobre algún apartado puede
consultar el manual personalizado en la sección de su
interés.

MANUAL DE 
VENTAS PRECIOS A MAYOREO/
PRECIOS ESPECIALES

SIFO Punto de venta 



Aquí aparecen todos los
apartados que nos ayudaran a
realizar las tareas  de control y

manejo de nuestro punto de
venta. 

MENÚ PRINCIPAL 

Daremos click en el
apartado de PRODUCTOS

para aplicar precios a mayoreo
a un producto en específico.



PRECIOS POR  MAYOREO

Al dar click en el apartado de “PRODUCTOS” eligiremos el producto
al que le pondremos el precio de mayoreo.

Una vez elegido el producto, daremos click en el icono de “Lápiz”
para editar el producto.



PRECIOS POR MAYOREO

Al dar click en el icono se abrirá una ventana donde aparece la
información del producto.

Aquí en la parte inferior podemos ver unos botones, daremos click
en el de color amarillo que dice “Agregar Descuento”

Al dar click en “Agregar Descuento” se abrirá una nueva pestaña en
donde podremos ver a siguiente información:

Aquí podremos asignar
descuento por producto.
En esta ocación daremos

click en 
“DescuentoPor Mayoreo”



PRECIOS POR MAYOREO

Aparecerá otra ventana en la que asignarás el rango de piezas con su
respectivo precio.

Una vez que hayas asignado la información correspondiente,
procederemos a dar click en el botón verde que dice “Aceptar”



VENTAS A MAYOREO

Ahora nos vamos al apartado de “Ventas”, buscamos el producto y
pondremos que se llevaran 5 piezas.

Podemos observar que apesar de que son 5 piezas, el precio del
producto que es $1,250 se mantuvo. Recordemos que al configurar los
precios pusimos que de 1 a 5 piezas se mantenia en ese rango de
precio.



VENTAS A MAYOREO

Ahora si ponemos 8 piezas, se aplicará el precio del descuento no. 2

Podemos observar que al agregar 8 piezas en la ventana de ventas, se
ve reflejado el descuento que son $150.
Recordemos que configuramos que de 6 a 10 piezas el precio será de
$1,200 y no de $1,250.



VENTAS A MAYOREO

Ahora si ponemos 15 piezas, se aplicará el precio del descuento no. 3

Podemos observar que al agregar 15 piezas en la ventana de ventas,
se ve reflejado el descuento que son $1,000. 
Recordemos que configuramos que de 11 a 20 piezas el precio será de
$1,100 y no de $1,250.

Una vez elegidas las piezas que el cliente desee, finalizamos
a venta y listo.



PRECIOS ESPECIALES

Al dar click eligiremos el producto al que le pondremos los precios
especiales.

Una vez elegido el producto, daremos click en el icono de “Lápiz”
para editar el producto.

Ahora te enseñaremos como aplicar precios especiales.
Esta función sirve para aplicar precios especiales a tus clientes sin

importar la cantidad de piezas que adquiera en su compra.

Daremos click en el apartado de “Productos”



PRECIOS EPECIALES

Al dar click en el icono se abrirá una ventana donde aparece la
información del producto.

Aquí daremos click en el apartado que dice “Precios Especiales” 

Al dar click en “Precios Especiales” se abrirá una nueva pestaña en
donde podremos ver a siguiente información:

Existen 2 opciones:

1.- Podemos introducir
manualmente las cantidades.

2.- Dar click en el botón verde
que se encuentra en la parte

superior derecha.



Aquí podemos observar
que los precios son los

mismos que cuando
asignamos los precios
por mayoreo e incluso
podemos agregar más.

PRECIOS EPECIALES

Anteriormente, al producto le asignamos precios por mayoreo
dependiendo de la cantidad de piezas . Al dar click en el botón verde
que dice “Traer Precios Descuentos”, automáticamente se llenará
con la información anterior.

Al finalizar, daremos click en el botón verde que dice “Aceptar”



PRECIOS EPECIALES

Después, nos iremos al apartado de “Ventas” y buscaremos el
producto.

Aquí podemos observar que solo es 1 pieza y su valor es de $1,250.

Ahora procederemos a dar click en el botón azul que dice “Aplicar
Precio Especial” o bien podemos dar click en la parte superior que
dice “Precio Aplicado” donde está el producto seleccionado y se
abrirá la siguiente ventana.

En cualquiera de los 2 botónes te abrirá la siguiente ventana.



En esta ocación
seleccionaremos el precio

especial 3.

Aquí daremos click en el precio especial que desees brindarle a tu
cliente.

PRECIOS EPECIALES

Al seleccionarlo podemos observar que en la ventana de ventas
automáticamente se ve reflejado el precio especial.

Recordemos que con los precios especiales 
NO IMPORTA LA CANTIDAD DE PIEZAS 

que el cliente este llevando, tu podrás elegir el precio que desees
brindarle.



MANUALES DISPONIBLES:

01 Como realizar una venta de producto a granel

02 Como realizar una venta de productos con 
subdetalles

03 Como realizar una venta de medicamentos

04 Como consultar productos desde la ventana de
ventas

05 Para que funciona producto rápido.

06 Para que funciona producto rápido.

07 Como hacer una venta fácil.

08 Como aplicar descuento a un producto
o de forma general.

09 Como aplicar precio especial a un producto.

10 Como aplicar un anticipo.

11 Como asignar cliente a una venta.



Encuentra los siguientes manuales en nuestra
pagina web: 

www.puntodeventa.com.mx

12 Como guardar una venta o generar un 
presupuesto.

13 Como ver las ventas guardadas y retomarlas.

14 Como agregar datos si es una venta con 
entrega.

15 Como utilizar el monedero electrónico en
a venta.

16 Como hacer una venta a crédito.

17 Como asignar vendedor a una venta.

18 Como imprimir el ticket de la venta

19 Como enviar el ticket de venta vía WhatsApp.



CONTÁCTANOS:
Email:
puntodeventasifo@gmail.com
Página web: https://puntodeventa.com.mx
WhatsApp: 
3178731388 


